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LIST INTENCYJNY

dotyczacy nabycia [przedsiebiorstwa / zorganizowanej czesci przedsigbiorstwa / udziatow w spotce]
sporzgdzony w dniu [DATA] w [MIEJSCOWOSC] pomiedzy:

[NAZWA SPOEKI / IMIE | NAZWISKOQ], z siedzibg w [ADRES], NIP [NIP], wpisang do [KRS / CEIDG] pod numerem
[NUMER] — zwang dalej Sprzedajgcym,

a
[NAZWA SPOEKI / IMIE INAZWISKO], z siedzibg w [ADRES], NIP [NIP] — zwanym dalej Kupujgcym,

tgcznie zwanymi Stronami.

§ 1. Przedmiot zamierzone] transakcji

1. Przedmiotem zamierzonej transakcji (dalej: Transakcja) jest nabycie przez Kupujacego
[przedsigbiorstwa w rozumieniu art. 55! Kodeksu cywilnego / zorganizowanej czesci przedsiebiorstwa /
[LICZBA] udziatow stanowigcych [PROCENT]% kapitatu zaktadowego spotki] prowadzonego pod nazwg
[NAZWA] w lokalizacji [ADRES].

2. W sktad przedmiotu Transakcji wejdg w szczegolnosci:
- wyposazenie i srodki trwate zgodnie z zatgcznikiem nr 1 (spis inwentarza),
- prawa z umowy najmu lokalu przy [ADRES)], w drodze cesji,

- 0znaczenie indywidualizujgce przedsiebiorstwo, prawa do znaku towarowego, domeny i profili w
mediach spotecznosciowych,

- bazy klientow, umowy z dostawcami oraz dokumentacja operacyjna,
- [towar handlowy / zapasy magazynowe — rozliczane odrebnie, zgodnie z § 2 ust. 4].

3. Przedmiotem Transakcji nie sg objete: [wymienic — np. naleznoscii zobowigzania powstate przed
dniem zamknigcia, srodki pieniezne w kasie i na rachunkach, pojazd prywatny wtasciciela].

§ 2. Cenai struktura ptatnosci

1. Strony wstepnie uzgadniajg cene za przedmiot Transakcji w wysokosci [KWOTA] zt netto (stownie:
[KWOTA SEOWNIE]).

2. Cena zostanie zaptacona w nastepujgcy sposob:
- [KWOTA] zt — zadatek ptatny w terminie [LICZBA] dni od zawarcia umowy przedwstepne),
- [KWOTA] zt — ptatne w dniu zawarcia umowy przyrzeczonej (zamknigcie),

- [KWOTA] zt — earn-out ptatny w terminie [LICZBA] miesiecy od zamknigcia, pod warunkiem osiggniecia
[OPIS WSKAZNIKA, np. $redniego miesiecznego przychodu nie nizszego niz X zt].

3. Cena zostata skalkulowana przy zatozeniu, ze [np. sredni miesieczny zysk operacyjny wynosi X zt, a
umowa najmu obowigzuje do DATA z opcjg przedtuzenia). Istotne odstepstwo od tych zatozen
ujawnione w toku badania, o ktorym mowa w § 3, uprawnia Kupujgcego do renegocjacji ceny lub
odstagpienia od dalszych rozmow.



4. Wartosc towaru handlowego | zapasow zostanie ustalona odrebnie, na podstawie inwentaryzacii
przeprowadzonej przez Strony nie wezesniej niz [LICZBA] dni przed zamknieciem, wedtug [cen zakupu
netto].

§ 3. Due diligence

1. Sprzedajgcy umozliwi Kupujgcemu i jego doradcom przeprowadzenie badania prawnego, finansowego i
operacyjnego przedsiebiorstwa (due diligence) w terminie [LICZBA] dni od podpisania niniejszego listu.

2. Sprzedajgcy udostepni w szczegolnosci: dokumentacje finansowg za ostatnie [24] miesigce, umowe
najmu wraz z aneksami, umowy z kluczowymi dostawcami i klientami, dokumentacije pracowniczg,
decyzje i zezwolenia administracyjne oraz zaswiadczenia o niezaleganiu z ZUS 1 US.

3. Badanie odbywa sie na koszt Kupujgcego i z poszanowaniem umowy 0 zachowaniu poufnosci z dnia
[DATA], ktora pozostaje w mocy.

§ 4. WytgCcznosc negocijacyjna
1. Sprzedajgcy zobowigzuije sie, ze przez okres [LICZBA] dni od podpisania niniejszego listu (Okres
Wytgcznosci) nie bedzie prowadzit z osobami trzecimi negocjacji dotyczacych zbycia przedmiotu
Transakcji, nie bedzie przyjmowat ani zachecat do sktadania ofert, ani nie zawrze umowy 0 skutku
rozporzgdzajgcym.

2.0 otrzymaniu w Okresie Wytgcznosci niezamowione] oferty od osoby trzeciej Sprzedajgcy
niezwtocznie poinformuje Kupujgcego, bez ujawniania jej tresci ani tozsamosci oferenta.

3. Okres Wytgcznosci ulega zakoriczeniu przed terminem, jezeli Kupujgcy pisemnie oswiadczy o
rezygnacji z Transakciji.

§ 5. Warunki zawieszajgce zamkniecia

Zawarcie umowy przyrzeczonej uzaleznione jest w szczegolnosci od:
1. pozytywnego dla Kupujgcego wyniku due diligence,

2. uzyskania pisemnej zgody wynajmujgcego na cesje umowy najmu lokalu na rzecz Kupujgcego, na
warunkach nie gorszych niz dotychczasowe,

3. uzyskania przez Kupujgcego finansowania w kwocie co najmniej [KWOTA] z+ — o ile dotyczy,

4. braku istotne] niekorzystnej zmiany w dziatalnosci przedsiebiorstwa miedzy dniem podpisania
niniejszego listu a dniem zamkniecia,

5. [przeniesienia zezwolenia / konces;ji / licencji na Kupujgcego — o ile dotyczy].

§ 6. Harmonogram
1. Zakorczenie due diligence: do dnia [DATA].
2. Podpisanie umowy przedwstepnej: do dnia [DATA].
3. Zamkniecie transakcji i wydanie przedsiebiorstwa: do dnia [DATA].

4. Strony dotozg staran, aby dotrzymac powyzszych terminow; ich przekroczenie nie rodzi samo w sobie
odpowiedzialnosci odszkodowawcze).

§ 7. Charakter niewigzgcy

1. Postanowienia § 1-§ 3, § 51§ 6 wyrazajg wytgcznie intencje Stron i nie stanowig oferty w rozumieniu art.



66 Kodeksu cywilnego ani zobowigzania do zawarcia umowy.

2. Zobowigzanie do dokonania Transakcji powstanie dopiero z chwilg zawarcia umowy przedwstepnej lub
przyrzeczonejw wymaganej formie.

§ 8. Postanowienia wigzgce

Wigzgcy charakter majg postanowienia: § 4 (wytgcznose), § 8 (niniejszy), § 9 (poufnose) oraz § 10 ust. 1-3
(koszty, prawo wtasciwe, jurysdykcija).

§ 9. Poufnosc

Strony zachowajg w poufnosci fakt prowadzenia rozmow, tresc niniejszego listu oraz informacje wymienione
w toku due diligence, na zasadach okreslonych w umowie o zachowaniu poufnosci z dnia [DATA], a w razie jej
braku — na zasadach odpowiadajgcych standardowi tam przyjetemu, przez okres 2 lat.

§ 10. Postanowienia koncowe

1. Kazda ze Stron ponosi wtasne koszty doradcow i badania; koszty optat notarialnych i skarbowych
zwigzanych z zamknieciem ponosi [Kupujacy / Strony po potowie].

2. Do niniejszego listu stosuje sie prawo polskie.
3. Spory rozstrzyga sad wtasciwy miejscowo dla siedziby [Sprzedajgcego].

4. Niniejszy list sporzgdzono w dwoch jednobrzmigeych egzemplarzach, po jednym dla kazdej ze Stron.

Sprzedajacy

[PODPIS, IMIE INAZWISKO]
Kupujgcy

[PODPIS, IMIE INAZWISKO]

Niniejszy wzor ma charakter informacyjny i edukacyjny. Nie stanowi porady prawnej ani podatkowej. Przed podpisaniem jakiegokolwiek
dokumentu skonsultuj jego tresc z radcg prawnym lub adwokatem, dostosowujac jg do okolicznosci konkretnej transakcji
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